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Una manera de hacer Europa

Objetivo:

Dar pautas de como influir en la actitud y comportamiento
del cliente utilizando herramientas como la publicidad,
promocion de ventas, relaciones publicas, marketing directo
y ventas persona en el comercio presencial y online.
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Una manera de hacer Europa

Contenido Curso:

=Tips y claves estrategias multibuy para negocio e-commerce y/o presencial
=Estrategias de Precios y Promociones para adaptarse a tiempos dificiles
"Promociones centradas en precio multibuy (2x1, 3x2...), basados en valory

por fidelizacion (incentivos, puntos, activacién de clientes durmientes...).

"L 0s 10 mejores consejos para aumentar las ventas omnicanal y presencial en 30
minutos.

=Caso de éxito: Amazon FBA vs SFP vs FBM para cumplimiento de comercio
electrdénico: Lanzamiento de un negocio en Amazon a través de su programa Seller
Central, eleccion entre tres métodos de cumplimiento de pedidos diferentes: Logistica
de Amazon (FBA), Prime Fulfilled Prime (SFP) o Fulfillment by Merchant (FBM).
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Discover how you can innovate and success at
Experiential Marketing Luxury Management

ACADEMIC RESEARCH

Las 8 r_nu/'er es .DOCTOR IN NEUROSCIENCE & MARKETING
mas influyentes

del neuromarketing - EXECUTIVE MANAGEMENT (DEA)
en Latinoamérica y Espafia - EXECUTIVE MBA (IE BUSINESS SCHOOL)

-

D rourd s =MASTER IN TECHNOLOGY MANAGEMENT
N Mt Graraer

[roween

ALEXIA DE LAMORENA I3
i - DEGRE IN NEUROPSICOLOGY

YW @AlexiaBlues - DEGREE IN JOURNALISM

m LinkedIn: https://es.linkedin.com/in/alexiadelamorenaneuromarketing

. . . PROFESIONAL EXPERIENCE
n?'q Email: alexiadelamorena@gmail.com

@ Tel: + 34 650809631 .MARKETING CONSULTANT

-NEOMARKETING Y NEUROMARKETING EXPERT
-USER EXPERIENCE (UX) & LOOK & FEEL

= NEUROPSYCOLOGIST
=JOURNALIST

=RESEARCHER
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mamnessrariuos s POR QUE FUNCIONAN LAS ESTRATEGIAS MULTIBUY?

coste de
oportunidad

Opcion A Opcion B
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Una manera de hacer Europa

NECESIDADES
ilimitadas

RECURSOS
limitados

obligacion de
ELEGIR

4

renunciar a otras
ALTERNATIVAS

surge el

COSTE DE
OPORTUNIDAD

amara amaras
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Una manera de hacer Europa PELIGRO: ¢{Cuando no funcionan las Estrategias Multibuy?

1. *No existe USP Valor Diferencial ‘Diamante en bruto’
WARNING 2. **No se da a conocer los beneficios de la adquisicion del
producto/servicio — marca

3. ***Maleducas al cliente. Una vez hecha, te volvera a pedir otro
(( )) descuento.

ALARM SYSTEM

ﬁ OEESPANA  DEINDUSTRIA COMERCIO SZENIAE 0 amara C éma ras
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Promociones de impacto mas eficaces: ; Multibuy o las de precio?

La penetracion de una marca esta directamente relacionada con su cuota
de mercado: sin mas clientes no hay crecimiento (fidelidad versus
penetracion).

Los cinco indicadores clave para el sector de gran consumo: como
mejorar la distribucion ponderada y sus efectos.

Programas de fidelidad y Promocion de Ventas: los siete programas
estratégicos y la fidelizacion cashback como caso de éxito.

Los ocho factores clave que hay detras de una marca exitosa en el
Marketing Mix.

Las claves del éxito de las marcas lideres: qué tienen en comun.

Diferentes ejemplos de estrategias de retencion de clientes que
funcionan al invertir en nuevos consumidores y mantener los actuales.

Casos de éxito del sector.
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- PRINCIPIOS DE INFLUENCIA -
Una manera de hacer Europa R. CIALDINI

03

AUTORIDAD

Confiamos en aquello que
nos dicen los expertos o
referentes sociales

04

COHERENCIA

Buscamos ser coherentes
con lo que hemos dicho o
hecho anteriormente

02

ESCASEZ

Deseamos mas
aquello que
es dificil de

conseguir

05

SIMPATIA

La gente prefiere
decir que si a los
que nos caen
simpaticos o que
les son conocidos

06

| —————
CONFORMIDAD
SOCIAL

Si hay incerteza
buscamos en las

“ I “For marketom, this book s

among the most important books
written in the last teo yean. ™
Journal of Marketing Rewarch

ROBERT 8. CIRLOINI PHL.
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Cantidad limitada

Tiempo limitado

Ofertas Especiales

ESTRATEGIAS EN COMERCIO PRESENCIAL E E-COMMERCE

Concursos y Juegos

Titulos
—

Vestimenta

Pompa y Aparato

Atractivo fisico

Autoridad

Semejanza

Cortesia

Contacto y
Cooperacién

Los 6 principios
de la Persuasion
segun Cialdini

Coherencia y
compromiso

Aprobacion

Condicionamiento
y Asociaciéon

UNION EUROPEA

MINISTERIO
%ﬁi DE m# el INDUSTRIA, COMERCIO D6 commtIo |0

Social

amara

de Comercio de Lspaiia

Reciprocidad

Ofrece algo ta primero

Ofrece algo exclusivo

Personaliza la oferta

Solicita a tus clientes empezar
con una pequefia accién

Alienta compromisos plblicos

Recompensa a tus clientes

Expertos
—
Celebrities

Usuarios

Familia, amigos y colegas

La Sabiduria de las masas

Camaras

Andalucia
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1. Ailade al menos dos
productos a tu cesta.

%

2. Por cada segundo articulo mds
barato, se afiadira automdticamente
a la cesta un descuento del 50 %.

@—
3. La promocién solo se aplica
a los productos seleccionados.

de Comercio de Lspana Andalucia
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Una manera de hacer Europa

dEWRAaATT o, Helden der Sauberkeit!

Top-Marken kombinieren &sparen.
Sarekt an der Kasse P sp.
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Una manera de hacer Europa

MULTIBUY
') DEAL Multi-buy

Offer a discount when buyers purchase more than one item at a time.

Discounts: Buy 1 item, no discount.

) CLEARANCE Buy2ormoreandsave  10% |V off each item

Buy 3ormoreandsave 20% |V | off eachitem

AMAZING VALUE
MULTIBUYS

View Multibuy Offers

OEESPANA ggnn?u:gm COMERCIO iritaavs vwiaco C ém a I'a C ém aras
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ESTRATEGIAS
MARKETING
ONLINE -
PRESENCIAL

UNION EUROPEA

REMARKETING
RETARGETING

CROSS-SELLING

UPSELLING
MULTIBUY

CROSS CATEGORY
CROSS-BORDER e-COMMERCE

Camaras
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Una manera de hacer Europa

Tips y claves estrategias multibuy para negocio e-commerce y/o presencial
Autocheck Negocio

1. ldentifica Problematica que resuelves
con tu producto o servicio

Identifica Competidores y Sustitutos
Conoce y segmenta a tus clientes
Revaloriza USP ‘Diamante en bruto’.
Descubre Insights de consumo
Resuelve Coste de
Oportunidad/propuesta

ok wnN

de Comercio de Lspaiia
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El ciclo de Venta versus Ciclo de Compra

Si no sabes cudl es el ciclo de compra de tus clientes,
estas perdiendo una gran oportunidad de mejorar
tus acciones de marketing y aumentar <

el beneficio de tu empresa s




MARKETING ESTRATEGICO
INVESTIGACION DEL
CONSUMIDOR

=

HABITO + FRECUENCIA DE USO (VICARIOUS
LEARNING)

NECESIDAD:

ENRAIZAR EN CONSTUMBRE LOCAL

CREAR CONTENIDO USP BENEFICIOS

O m>EN

UNION EUROPEA

ESTRATEGIAS POSICIONAMIENTO Y PRECIOS.

MINISTERIO i~
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¥ TURISMO
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INSIGHTS
CONSUMIDOR

1. NECESIDADES
2. INSIGHTS CONSUMIDOR

3. PROMOCIONES DE IMPACTO,
MULTIBUY, FIDELIZACION

4. FIDELIZACION VS PENETRACION
5. TENDENCIAS DE CONSUMO

6. CASOS DE EXITO

UNION EUROPEA

GOBIERNO MINISTERIO - " .
DE ESPANA DE INDUSTRIA, COMERCIO 08 Cormmen | ADO
Y TURISMO

amara

de Comercio de Lspana
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Recorrido del comprador.

Reconocimiento

Etapa 1. Reconocimiento (Awareness).
Etapa 2. Consideracion o Investigacion
(Evaluation).

Etapa 3. Decision (Decision).

Etapa 4. Accion (Action).

CUSTOMER SEARCH

Db commeis o émara C ém'a ra S
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Fondo Europeo de Desarrollo Regional FASES DEL CICLO DE LA COMPRA: EMBUDO DE VENTAS (FUNNEL CHANNEL)

Una manera de hacer Europa

El usuario...

ATENCION

Detecta una
necesidad.

INTERES

Busca para satisfacer
la necesidad.

Valora diferentes
opciones y precios.

ACCION

Se decide a comprar
el producto o servicio.

de Comercio de Lspana Andalucia
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MOMENTO CERO DE LA VERDAD

www.mailclick.com.mx

B o PRIMER SEGUNDO
MOMENTO MOMENTO
PRE COMPRA | EN TIENDA e D
e EN CASA '
e
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Una manera de hacer Europa Purchase Funnel o Embudo de Compra

Modelo AIDA INBOUND MARKETING

Awareness
(Conocimiento) ATRAER

Interest (Interés) CONVERTIR

Desire (Deseo) CERRAR
-
Action | DELEITAR |
(Acclén) I‘.' el d L ‘.~,A.\)v "‘.

DFE ESPANA otmousvmoonncno Dk ComRGID o amgrq am'?l ra S
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Una manera de hacer Europa

c o - [ » o9
B MARKETING LOVE O Google By Taducter deGoo.. ) Comtrol Semcts 2 Porei-CoC Y Omce 358 oo | bt e [ SCMAGO % SWA @ chvemiotel O BB Newometeteg
FABRICADO EN ESPANA
BARC A SOCKSTON ou

GOBIERNO MINISTERIO
\ DE ESPANA DE INDUSTRIA, COMERCIO
¥ TURISMO

UNION EUROPEA

PUNTOS ESTRATEGICOS DE MARCA

UNIQUE SELLING PROPOSAL (USP) VALOR
DIFERENCIAL

Potenciar las caracteristicas y beneficios del
producto

Precio del producto o servicio

Calidad del producto

Uso del producto que deseas potenciar
Distanciarse de los competidores

amara

» de Lspa
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Una manera de hacer Europa AUTOCHECK DEL NEGOCIO

1. Mapa Marketing Estrategias Propuesta para la venta de Valor

2. Human Behaviour: Insights Consumidor

3. Fases del Ciclo de la Compra: Presencial & Online: Coste de Oportunidad.
ZMOT (Zero Moment of Tr

4, Puntos Estratégicos de marca (Unique Selling Proposal (UPS), potenciar
Caracteristicas y beneficios...

5. Modelo de Recurrencia (Analisis, Recurrencia, Frecuencia, Valor
Monetario).

6. Campaniias de Estrategia: Presencial & Online en Embudo de Ventas
(Funnel Channel)

7. Remarketing, Retargeting, Cross-Selling, Up-Selling, Multibuy, Cross-

Category, Cross Border e-Commerce.

8. Estrategias de precio: PROMOCIONES DE IMPACTO, MULTIBUY o BEST
VALUE

9. Campanias de fidelizacion versus penetracion (7 tipos (Puntos,
Descuentos, Pago, Niveles, Caridad, suscripcién, socios + Fidelizacion
Cashback)

10. TENDENCIAS DE CONSUMO

11. CASOS DE EXITO

” ”
had ®  GOBIERNO MINISTERIO : s
".,z DE ESPANA DE INDUSTRIA, COMERCIO 08 Cormmen | ADO
y' § a Y TURISMO . / ; . A
de Comercio de Lspana Andalucia
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Una manera de hacer Europa

FACTORES AUTOCHECK DE TU NEGOCIO

DlSENO De nada sirve tener un producto de calidad o unos servicios
premium si después apenas generan interés para tu
mercado. Tener una tactica de promocion sélida te

ESTRATEG |A DE permitira llegar al consumidor que te interesa y conseguir

tus objetivos.

POS'C'ONAM | EN 1.- Identifica aquello que distancia tu empresa de la

competencia

TO DE MARCA 2.- Conoce cual es tu posicion actual en el mercado

3.- Inspecciona la visibilidad e importancia de tus
adversarios (Observa el mercado, tendencias, lo que mas
requieren los usuarios de tu nicho)

Revisa tu propia estrategia de posicionamiento
(oportunidades de prosperar y cdmo tu marca puede
posicionarse en la mente del cliente potencial.

”
GOBIERNO MlN‘S7ER|O
- el PO amara (Camaras
Y TURISMO
de Lspn Andalucia
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CASO DE EXITO SINSAY

Free Shiping: Envio siempre gratis
Devoluciones: Siempre gratis
Cupon descuento por nuevo cliente/alta newsletter

el
‘y Descuentos constantes Si compras més de un arﬁCUIO
S|nsag 6 (si comp )

Descuentos especiales Tematicos y Temporada
y

DE REBPJAS

|

ADICIONAL EN LAS REBAJAS
CON EL CODIGO: DEALS20ES

ESI2SIN

COMPLEMENTOS PARA ELLA

3
ROPA PARA EL B
\

Db commeis o émara émara S
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MULTIBUY EN EL COMERCIO PRESENCIAL

Una manera de hacer Europa

’ 3 for £12
MU;_?'-BUV £4 each

Trave! & shopping online

Yum Yum Tree Fudge Yum Y
on daserve it O SumYumTree Fudge
[ o i) ) g
/‘& \ Banoffee 4
jo-tw/:‘ 5 [ strawberry W] (Pie ('\.',"
[ v AL Milkshahe Fudge (NG
2 Fudge 1«
x
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Una manera de hacer Europa

7°

[y

7.

. El programa de puntos

. El programa de pago

. El programa de caridad

. El programa de niveles

. El programa de socios

. El programa comunitario

El programa de suscripcion

GOBIERNO
\ DE ESPANA

UNION EUROPEA

D ~ou RIA, COMERCIO
TURISMO

amara

» de Lspa

Programas de fidelizacion en Retail
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Fidelizacion Cashback

B PERPERA

Sistema de Devolucion reembolso de dinero en
la proxima compra.

* Programas por puntos

iDANA

ACEITE e OLIVA
LRATIS ]

Sl V17 ]

* Cheques Regalo

* Descuentos directo Adquisicion de
Producto/s

e Reembolso de Dinero

”~ ”
®  GOBIERNO  MINISTER 10 . o
':g DE ESPANA DE INDUSTRIA, COMERCIO IRCATTAMA O TADO
Y TURISMO . g < ;
de Comercio de Lspana Andalucia
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EJEMPLO:
Opcion a canjear el viejo MyPod por el nuevo dando una compensacion
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Una manera de hacer Europa

Overview

Modelo de Recurrencia

Passive

Analisis de recurrencia de compra basado
en el modelo RFM (Recency, Frecuency,
Monetary value)

180-364

RFM matrix

o ®  GOBIERNO MINISTERIO : s
".: DE ESPANA DE INDUSTRIA, COMERCIO 08 Cormaes DS
: ¥ TURISMO . g < i
- a de Comercio de Lspana Andalacia

UNION EUROPEA
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Una manera de hacer Europa

Promociones Multibuy: claves para la
promocion en ventas y estrategias de
precios

La multicompra como estrategia promocional
Descuento Multicompra al comprar mas de 1

. 7 7 .
unldad y generandose aUtomatlcamente un 200 uds Aceite para Aceite Oliva Virgen Oro Bailén - iEnvio gratis! Pack Al por mayor
d regalar en bodas Extra 5L Lata-La Reserva Familiar - 4 15L Aceite de Oliva Botellas de aceite
escuento. botellitas 20 mi La Espafiola Aceites variedades - Virgen Extra, 10L de oliva, 10
. . Espafiola Aceites Estuche Ventana 4 Picual Oropalma y... unidades
Impulsa la compra inmediata.
44,00 € 2199 ¢ 2740 ¢ 77,50 € 2,78 €
- S..I;' r “eites 2 -_, < ceites Aceite de Jaé SIS 2 2~ haha ~
I n Cre m e nta Ve ntas La E pafiola Aceite La Espafiola Aceite ceite de Jaén Onl Oleopalma.com Ahou.)‘f com
Envio gratis 440€/11 Envio gratis 2,90 USS + impues

Ayuda salida de Stock (temporadas)...
Puede ayudar a la fidelizacion.

” ”
E AT I — amara Camaras

de Comercio de Lspana
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Una manera de hacer Europa

Multibuy: Estrategia BOGOF
(Buy one, get on free)

La multicompra, por regla general, supone un incremento r

del 70% en volumen de ventas a corto plazo, pero, si va 1 -
asociada con reducciones de precio y con el ™~ RGEN : “ORIGEN
comportamiento del consumidor que hace compras |44 \ T \
animado por la estrategia promocional, puede 'EXTRA
desencadenar la debilitacion de la marca a largo plazo ——
(Simms, 2007).

el 72% de los compradores que fueron encuestados
catalogaron la estrategia promocional Bogof (buy one, get
one free) como la favorita, mientras que la popularidad de
otras estrategias multicompra (como por ejemplo 3 por el
precio de 2) caia en la misma medida. En el aifio 2005 el 7%
de compradores consideraban la multicompra como su

COMPRANDO 3,
LA UNIDAD SALE A

299

estrategia promocional favorita, bajando el 4% en el afio ACEITE DE OLIVA

2006 (Valentine, 2006). VIRGEN EXTRA COOSUR.
Hojiblanca, Picual o
Arbequina. 1 L. Las 3 umdades salen
Unidad 4,49€ a 8,98€ (2,99€/L)

> ”
E AT I — amara C amaras
Andalacia

de Comercio de Lspana
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MULTIBUY TENDENCIA CADA VEZ .
DESEADA POR EL CONSUMIDOR
COMPRA IMPULSIVA
INMEDIATA
COSTE DE OPORTUNIDAD
PERCEPCION DE AHORRO

- !’ﬁ.
ANALISIS DE NUEV,AS e, "'I RS
GENERACIONES ~_ =" - =+ °
HABITO Y FRECUENCIA

”
- T %  GOBIERNO MINISTERIO L L LB %
b~ B 'Q DE ESPANA DE | JSTRIA, COMERCIO e RS o
Y TURISS
& N L Andalucia
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CROSSCATEGORY MULTIBUY

”~ ”
- o % GOBIERNO MINISTERIO
b+ 2 "\! DE ESPANA DE INDUSTRIA, COMERCIO e
¥ TURISMO
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Una manera de hacer Europa

Promociones Best Value

La garantia de mejor precio es una estrategia de
precio para impulsar la venta y acelerar el ciclo
de la compra.

Genera en el consumidor la percepcion de
ahorro y un mayor coste de oportunidad.

UNION EUROPEA

GOBIERNO MINISTERIO T
DE ESPANA DE INDUSTRIA, COMERCIO Si2ain o wmaeo
¥ TURISMO

EN OFERTA

NUEVA COSECHA

MOLINO DE LA CALZADA PICUAL,

ARBEQUINA AND LUCIO
Glass bottle 500 ml

6,30 € / Ud 840€
(tax incl, 12,60 €/1)

ADD TO CART

amara

de Comercio de Lspana

EN OFERTA

NUEVA COSECHA

MOLINO DE LA CALZADA

ARBEQUINA BELL 500ML.
Glass bottle 500 ml.

6,30 € / Ud 840€

EN OFERTA

CASTILLO DE
BIODYNAMIC

Glass bottle £

15,75 € / Ud
(tax incl. 12,60 €/L) (tax incl. 31¢
ADD TO CART ADD TO CA
”~
Camaras
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Una manera de hacer Europa

Promo Flash Offer
(Oferta Flash)

Accién promocional Descuento por tiempo limitado,
descuento de temporada o de nueva inscripcion
Beneficios:

Promocionar la venta de determinados productos para
favorecer la venta cruzada.

Liquidar algun articulo de temporada

Ganar visibilidad y alcance como eCommerce
especializado en este tipo de ofertas. Si tu estructura
de costes te lo permite, este es un nicho de
mercado que puedes trabajar para ser mas
competitivo.

Da salida al stock

- % GOBIERNO MINISTERIO
".: DE ESPANA DE INDUSTRIA, COMERCIO
" { b Y TURISMO

UNION EUROPEA
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La Tenda

1 Sale! 50% Off
1 Virgin Olive Qils
Jse Andres
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LA®TIENDA

One Day Sale

50% Off Premium Olive Oils

Ends Tonight, Midnight ET

SHOP SALE

'-‘_‘ Q ( '7, <

50% Off José Andrés Olive Oils

Today only, save 50% on premium extra vingin olive olis personally
sefocted by chef José Andrés. Since chef Andrés’ restaurants are dosed,
his team asked us to heip them sell his overstocked oive ol

Chef Josd Andnés SOUght Ot the Tinest extea virgin olve ols for his
personal Brand, Both of these delicious ol are idedl for deessing salads,
SaLENg vegetabies or enjoying with fresh baked beead. Sale ends tonight,

July 17th, sidnight ET.*

amara
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SPORTS NUTRITION VITAMINS AND SUPPLEMENTS FOOD AND GROCERY PERSONAL CARE HEALTH CARE BABY AND CHILD CARE

Caliendo

Caliendo Premium Extra Virgin Olive Oil, Authentic Full
Bodied-Flavor - 250ml (8.5 Fl Oz) Bottle, 6 Pack

€129,00 save: (39.15%)

(Gliendo | (aliendo | (Gliendo (@liendo | (afiendo
- 1 + ADD TO BAG
V \

Extra Extra
Virgin Virgin Virgin Virgin
r‘\ —
) - » L/ Delivery Time: 06 June 2022 - 13 June 2022
/i
= >
@5 NES
Tracked Shipping on 1004 Original Secure Payments 14 Days Returns
oll orders Products
PRODUCT DESCRIPTION )

* Premium, Authentic Extra Virgin Olive Oil
* Sourced from the best olive producing regions of the world

” ”
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Q Buscar BODEBOCA

\entas Privadas v  Coleccion Permanente v Primeurs»  Club~  Regalar » 14

CESTA DE LA COMPRA

FINALIZA TU COMPRA EN CUATRO PASOS

Paso 1: Revisar cesta Paso 2: Datos de envio Paso 3: Forma de pago  Paso 4: Confirmacion

REVISATU CESTA

P R O M O Revisa por favor los productos de tu cesta y las cantidades correspondientes. © Vaciar cesta
5 Verdades Aceite de Oliva

‘ Virgen Extra 7,50 €/un 108" 750€

V4
O D I G O D E Cédigo e | o’ooe
G Fecha prevista de entrega entre el Gastos de envio: *
. B K
DESCUENTO ——

>/

TOTAL:13,40€

VA InChiico

« =
”~ ”
S SPERNR BN . alnara aAniaras
OF ESPARA DE INDUSTRIA, COMERCIO ESCATTANA 08 BTADO
Y TURISMO .
de Comercio de Lspana Aadalucia

UNION EUROPEA




K2l
“"‘ﬁ, ®
Om,ﬁ?l‘cm

Fondo Europeo de Desarrollo Regional

Una manera de hacer Europa

® iVisitar nuestra
_& tienda online
tiene premio!

Participa y obtendras un 10% de descuento

ADEMAS, ENTRARAS EN EL SORTEO
DE ESTE PACK ESPECIAL DE PRODUCTOS

www.laespanolaaceites.com

. GOBIER| MINISTERIO
OE lsmx DE INDUSTRIA, COMERCIO [~ S e
¥ TURISMO

UNION EUROPEA

e
& ’ La Espafola

~] TIENDA ONLINE




O Buy Now Pay ater

‘ 0O, Consume?“’i"'f”
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CASO
AMAZON

: Donde esta el Iimite?
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acCos0 rapido y sencillo a

Diroco a sus CROrion un ACCeS0
oo y senck o a mas do un miion
! oo foros

amazones

Otras = o
Predicciones r@ ‘ 70 /O

$200 de descuento con tus tarjetas q TO DAS
Ofertas Flash

mas de un milién de libros

amazon

200 paises

carterna de mas de 25

miliones de clienes.

de crédito y débito MasterCard = ==

B 1 F/E de HOY
p —

-
S de Comercio de Lispana
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Una manera de hacer Europa

PUYKERSCOM ) AMAZON

amazon {20% de descuento en Kindle y Fire!

1t | s
amazon afiliados L
. )

El programa Afiliados de Amazon amazon {Rebajas hasta 70% MENOS en Amazon!

permile que las webs incluyan enlaces 304 tsta 14

NN

a produclos y senvicios de Amazon y

oblener una comision de cada venta amazon Ad Va n t a ge
AR E! programa Advantage de Amazon Cheq Ue regglo ] Oe

permite convertirse en proveador gde

procducios muitimecha

adMazZones
o —

” ”
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Fondo Europeo de Desarrollo Regional

ALIANZAS Y PARTNERS

Una manera de hacer Europa

Recarga efectivo en tu Saldaz», compra con ella
en amazon.com.mx y recibe un

15% de descuento y envio gratis*

[©)70) a Codigo proaocionak
s =T <3 SALDAZO
O _ 2 , € __ S Q. |
Ve o un Oxxo Adguiere 0 recarga tu Visita amazon.com.mx Paga con wma
con tu identificacion, Tarjeta Saldazo y elige w producto Saldazo e introduce

el codigo promocional,

\ *Envio gratis en compras mayores 2 $599. Condulta restncciones en Amazon com ma/enwviogrates ‘

A TR - amara Camaras

de Lspn
UNION EUROPEA
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CASO ACEITE DE OLIVA 02, oleo-

palma

Fondo Europeo de Desarrollo Regional p

PRODUCTOS DE CONSUMO

0fa oo,

Juse Antonio o
OROPALMA - Pack 15 Litros (3 x 5L)
f Oleopal
* 77.50€ IVA incd paims
NUEVA COSTOMA 2021 - 2022
25.80¢
ACEITE INTENSO Y AROMATICO
Pedro (v]
* 3 unidades de 5L
1En qué se diferencia de Adalud?
Lerenzo (V]
2 e
Lorenso )
w o B e P Oleopalma

> ”
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o0 ? v EVOO.fihe Your 2021
Bﬂ; WHATISe © e g e
= EXTRA VIRGIN =

5:,*?:5 OLIVE OIL?

w v v w owy

l vPDF Your POF has been converted to an editable POWERPOINT presentation
= S0 £rwio gratil Pack 15, Acelts de Obve -t . < » ° * Download pOWERpo‘NT 83
Virgen Extra, Visdediad Mousl, Marcs - goreohen oo o " e s o .
u Oropatrma. Pack 15 Liros (e80). Nueva. - - e o n

== b' Q | |
Converting PDF to POWERPOINT. u ! - f 3 l .
U How can | thank you? Spread the word?

o0 Wl LA YO Thes Me WEA0and oD GroCessnd Thes maid Labe & Sew Twndes If LowePDF 5 POF to POWERPOINT has helpad you. you can help us 00 ©

Bgs!
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Health ), oA
Youtube Ads Benefits of Tikd

Dar a conocer Beneficios @ @
Olive OIl

Historias

Origen

Recetas...

Influencers

Aliados

Premios de referencia

- - NS THE BEST INTENSE FRUITY
Testimonios EXTRA VIRGIN OLIVE OILS?
- o . Masters of Olhive O1l
Media 4 YOUTUBE CHANNEL

’ »,
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